Sacré-Coeur La Salle

Fréres des Ecoles Chrétiennes

CAP Vente

EPC - Equipier Polyvalent de Commerce

14 semaines de stage sur les 2 ans

LYCEE PROFESSIONNEL COMMERCE VENTE
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Tes MissioNns vendeur conseil ou employé libre-service

p
Accueillir et informer le
client

Présenter les produits,
conseiller et conclure
la vente

Objectifs de la formation

Travailler dans tous les commerces de détail,
alimentaires et non alimentaires, et en entrep6t chez
les grossistes, comme vendeur conseil ou ELS
(employé libre-service).

Ton profil

Serviable Souriant et soigné

Dynamique et a I'écoute A l'aise a l'oral

Plein d'initiative, a I'aise en équipe
[}

Admission

— Aprés une classe de SEGPA, de 3e (Prépa-Métiers ou
générale) ou une 2nde Bac Pro en réorientation

— Titulaires de certains CAP du méme secteur

Nous contacter

3 rue Francis Portais — Nantes

02 40 46 49 92 - contact@l|scls44.com
www.sacrecoeurnantes.com

Réseau La
Salle

180 établissements en
France, présence dans

80 pays I'engagement

Parcours d'éducation a
la justice, au service et a

7~ Y
Réceptionner, préparer
et mettre en valeur les
produits

Proposer des services
et fidéliser la clientéle

La formation

ENSEIGNEMENT GENERAL
Francais, mathématiques, histoire-géographie, EMC,
anglais, 2e langue vivante, EPS, arts appliqués

ENSEIGNEMENT PROFESSIONNEL

Bloc1 Vente: accueil, écoute, conseil, encaissement,
prise de congés
Bloc2 Gestion:réception, stocks,

approvisionnement, rangement

semaines de stage : 7 en Ire année, 7 en 2e

année
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Et aprés?

— Bac Pro MCV option AouB aulycée

— Bac Pro Technicien conseil vente de produits de
jardin

— Bac Pro Technicien conseil vente en animalerie

— Vie active : vendeur conseil ou employé libre-service
en magasin

Vie au lycée

Internat filles et garcons, 120 places
Restauration demi-pension

Acceés tram 1, bus 20, 23, 40, 59, 91

Actions de solidarité :
Semil, Jeunes Lasalliens

Animation pastorale



